
RÉSEAU DE FITNESS

La machine vidéo 
à abonnements
Stratégie vidéo + Social Ads pour générer :
notoriété, réabonnement, acquisition d'abonnés

NOTORIÉTÉ
Vues & couverture

MOBILISATION
Nouveaux abonnés

RÉABONNEMENT
Rétention & réactivation

Étude de cas - Fitness Park
Un dispositif vidéo multi-clubs qui soutient l'acquisition et le réabonnement,
avec des films personnalisés par salle partout en France

Chiffres clés

53 rue Brancion  Paris 15

• +50 clubs Fitness Park couverts en France (tournées)

• Reels/shorts orientés performance : acquisition & réabonnement

• Films de présentation personnalisés (abonnés comme acteurs)

• Déclinaisons par ville : hooks, messages, références locales

• Réseau France : 290 clubs (7j/7) • 1 700 collaborateurs



Une stratégie vidéo pensée pour recruter
De l'idée à la performance : produire, personaliser, diffuser 

Ce que nous mettons en
place

PREUVES (cas Fitness Park)

• + 50 clubs couverts (France)

• 290 clubs en France (réseau)

• 1700 collaborateurs (France)

Une offre simple, faite
pour la collecte

PROCESS (4 étapes)

1. Cadrage : objectifs, KPI, messages, planning.

2. Créatif : scripts, storyboard, direction artistique.

3. Production : tournage, montage, sous-titres.

4. Performance : diffusion, optimisation, itérations.

Différents formats pertinents pour recruter votre audience

Vous voulez une stratégie vidéo qui transforme votre notoriété en action ?
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• Un dispositif vidéo always-on
(format 9:16) pour nourrir la désirabilité.

• Des tournées multi-clubs
dans toute la France (multi-sites).

• Personnalisation par ville & par salle :
hooks, messages, codes locaux.

• Casting “abonnés” : preuve sociale
authentique et relatable.

• Déclinaisons multi-formats :
9:16 • 1:1 • 16:9 (réseaux & ads).

• Production récurrente 9:16 +
 déclinaisons multi-plateformes.

• Contenus réabonnement : réactivation
& fidélisation (always-on).

• Films “présentation club” :
identité locale + abonnés à l'écran.

• Diffusion & itérations (option SMA) :
ciblage, A/B tests, optimisation.


